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Soyez a I’écoute, prenez des notes et souvenez-vous que ceux qui donnent recoivent!

Date :
Membre en entrevue:

1) Parlez-moi de vos buts en affaires (avec I’entreprise).

2) Quels sont vos accomplissements avec I’entreprise (en affaires)?

3) Quelles sont vos forces avec I’entreprise (en affaires)?

4) Décrivez vos 3 meilleurs clients.

5) Nommez 3 catégories d’affaires trés pertinentes et importantes
pour vous qui ne sont pas encore représentées dans la section?




6) Avez-vous un bon slogan ou aide-mémoire pour votre infopub ?
Aimeriez-vous avoir des idées ou de I’aide pour en trouver un
nouveau ?

7) Quels types d’indices pourriez-vous me donner pour, mieux
reconnaitre et plus facilement vous trouver, des références
d’affaires ?

8) Que considérez-vous comme références d’affaires ayant un
potentiel tres sérieux et trés chaud ?

9) Qu’est-ce qu’une mauvaise référence d’affaires pour vous ?

10) De quelles autres fagons pourrai-je vous aider ?




