
Lancement d’un nouveau
réseau d’affaires en Beauce
C’est le 7 décembre qu’a eu lieu 
le lancement officiel d’un nouveau
cercle d’affaires en Beauce : BNI
Réseau d’Affaires Beauceron en
présence des membres, d’invités 
et du directeur régional de BNI, 
M. Derek Podorieszach. 
Cette rencontre fut une
occasion de faire l’intro-
nisation des nouveaux
membres, de présenter les
c o m i t é s  a i n s i  q u e  l e
p r e m i e r  p r é s i d e n t  e t  
précurseur de ce réseau,
M. Côme Simard.

La  voca t ion ,  de  ce t te  
organisation professionnelle spéciali-
sée en recommandations de bouche 
à oreille, est d’aider ses membres
à obtenir davantage de recomman-
dations professionnelles de qualité
grâce à un programme structuré,
positif et productif. Ce système 
unique de réseautage d’affaires permet
entre autres l’adhésion de seulement

Pour information : 
M. Côme Simard (président, BNI Réseau d’Affaires Beauceron); 227-8631 poste 224; www.bnicanada.ca

Organisation de BNI Réseau d’Affaires Beauceron
1 Yves Drouin (TGI) 2 Joé Nadeau (DJ Mec) 3 Daniel Fontaine (Blanchette Vachon) 4 Tom 
Redmond (Microage) 5 Mario Grégoire (Recrutement de personnel MG) 6 Érick S-Martin (Usinox 2000) 
7 Michel LeBel (Les Ateliers de la Magie des Couleurs) 8 Carmen Fortin (Le Naturiste) 9 Côme Simard 
(Groupe Investors) 10 Michel Roy (Chiasson, Plante et Associés) 11 Lyne Drouin (Jac Mat, communication 
marketing) 12 M. Derek Podorieszach (directeur régional BNI) 13 Denis Bolduc (Promutuel Beauce) 
14 Gino Bouchard (Raymond Chabot Grant Thornton)
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une personne de chaque profession
à une même section et tient des 
réunions hebdomadaires de 90 minutes
afin de développer de bons rapports
avec les autres membres et ainsi
obtenir des résultats étonnants. 

« La philosophie de BNI se résume à 
Donnez et vous recevrez, car en aidant 
les membres à atteindre leurs objec-
tifs en affaires, il est presque certain 
que ces derniers penseront à vous 
en tout premier lieu quand viendra 

le moment de référer vos 
produits ou services à leurs 
contacts personnels ou 
d’affaires », tient à souligner
le président de BNI Réseau
d’Affaires Beauceron,
M. Côme Simard.

N’entre pas qui veut dans 
ce  réseau  puisqu’ê t re  
membre demande un en-

gagement envers les collègues de la 
section et une participation active 
aux rencontres. Les visiteurs peu-
vent assister à deux réunions. Pour 
être admis, une demande d’adhésion 
doit être soumise au Comité des 
membres qui procède alors à son 
évaluation avant d’être approuvé au 
sein du groupe.
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[ [La philosophie de BNI : 
« Donnez et vous

recevrez »


